ANEXO AL FORMULARIO EXTENSO DE INFORMACIÓN
Versión de julio de 2003 de EFTA
La información que les pedimos en este anexo es necesaria para cada grupo que suministre productos a su organización de comercialización o de exportación. Por favor, asegúrense de que todos los grupos completen una copia de este formulario. Si es necesario, ayúdenlos.
·  Si su organización comercializa productos de un gran número de productores, por favor, seleccionen a los que le proporcionan más productos de manera regular. Deberán nombrarlos en el formulario extenso de información (punto 2.5).
·  Tal vez el grupo productor no tenga información sobre las ventas para exportación. En ese caso, ustedes deberán proporcionar estas cifras.
·  Las organizaciones de comercialización o de exportación deberán entregar copias de este formulario y además completar el formulario extenso de información. 
· Por favor, comprueben que el nombre de su organización* aparece en cada formulario (véase más abajo).
INFORMACIÓN SOBRE GRUPOS PRODUCTORES O PROVEEDORES
Nombre de la organización de comercialización o de exportación* a la que abastece su grupo:
Nombre de su grupo:

Persona responsable, jefe o director:
Otras personas de contacto:
Dirección del grupo:
Calle




Casilla de correo 






Código postal 


Ciudad







País



Tel.




Fax
Correo electrónico





1. Tipo de organización

Describa su organización. Si es posible, adjunte un gráfico o un dibujo que reflejen la estructura de su organización. 
2. Forma jurídica
¿Cuál es la forma jurídica de su grupo?

3. Objetivos y propósitos

¿Cuáles son sus objetivos comerciales? 

¿Cuáles son sus objetivos sociales?

4. Proyectos sociales
¿En qué actividades participa su grupo como resultado de la actividad comercial y de los beneficios? ¿En qué actividades invierte su grupo los resultados de la actividad comercial y los beneficios?
5. Breve descripción de la situación social y económica
Por favor, describa brevemente la situación social y económica de su región y de sus miembros o productores.

6. Historia 
Describa brevemente la historia de su organización.

7. Lista de miembros o productores
Complete los siguientes datos acerca de todas personas que participan en su grupo: 

	
	A jornada completa
	A tiempo parcial o estacionales
	Ubicación: ¿dónde trabajan estas personas? 
P. ej. como miembros de grupos de productores, en la oficina o en los centros de la organización
	Total
	Número
de mujeres

	Agricultura / cultivo


	
	
	
	
	

	Producción o procesamiento

	
	
	
	
	

	Dirección, finanzas, desarrollo de productos y administración
	
	
	
	
	


8. Cooperación en la zona

¿Con quiénes coopera en su zona o en su país? (P. ej. ONG, grupos de presión o de defensa, etc.)
9. Productos

Por favor, enumere las principales líneas de productos que elabora su organización y complete la lista de tipos de productos que le adjuntamos. 

10. Ventas totales de productos
¿Cuáles fueron sus ventas totales anuales en los dos últimos años? (Si es posible, indique la cifra en euros o en dólares estadounidenses).
11. Canales de venta principales

¿Qué porcentaje del total de sus ventas fueron para el mercado local, nacional e internacional?

Ventas locales:

Ventas nacionales:
Ventas a otros países:
12. Capacidad de producción
¿Su organización trabaja a su capacidad máxima?
Si su respuesta es negativa, ¿a qué porcentaje por debajo de su capacidad máxima está trabajando?

Por favor, indique en qué épocas del año produce o cultiva y en qué épocas del año no produce ni cultiva.

13. Para productores de alimentos: 

¿Cuál es la superficie total de tierra que los miembros de su organización poseen o utilizan para producir sus cultivos (en hectáreas)? ¿Qué cantidad de estas tierras se dedica a producir cultivos para la exportación?
	Salarios, precios, ayudas y pagos

	Indique aquí sus comentarios

	Los salarios o los precios que reciben sus trabajadores, ¿están por encima de la media de los de la región o son iguales?
	

	En relación al salario mínimo de su país, ¿se encuentran por encima o por debajo?
	

	Los salarios o precios ¿son suficientes para cubrir las necesidades básicas de una familia (en el caso de empleo a jornada completa)?
	

	Los productores, ¿disfrutan de otros beneficios relacionados con su trabajo? (P. ej. calidad de miembros (ventajas por ser miembros), bonificaciones, precio de Comercio Justo, adelantos, seguridad social, atención médica, educación, etc.)
	

	¿Las mujeres reciben el mismo salario que los hombres si realizan el mismo trabajo o alcanzan la misma producción? 
	

	¿Cuándo recibe los pagos su organización: al recibir el pedido, al entregar el pedido o más tarde? 

¿Se hacen pagos por adelantado para comprar materias primas?
	


	Derechos y deberes de los miembros del grupo

	 Indique aquí sus comentarios

	Describa las condiciones de admisión para acceder a su grupo (p. ej. cuota de entrada, compra de participaciones, etc.)
	

	Describa los derechos y los deberes de los miembros.
¿Cómo participan los individuos y los grupos a la hora de tomar decisiones?

¿Cómo saben cuáles son sus derechos de participar?
	


FECHA:

Nombre de la persona que completó este formulario:

Gracias por completar esta información.

ANEXO: LISTA DE TIPOS DE PRODUCTOS
Le rogamos que complete la lista de productos que encontrará a continuación para responder a las siguientes preguntas:
Casilla “Tipos de productos”:


¿Cuáles son los principales tipos de productos que vende su organización? Marque todas las categorías que correspondan.
Casilla “Comentarios”:


En el espacio para comentarios, describa con más detalle los productos de esa categoría que elabora su organización. Puede usted incluir tantos productos como desee. Con la información adicional que usted nos indique en la casilla “Comentarios”, podremos realizar búsquedas más exactas en nuestra base de datos y así obtendremos unos datos de calidad excelente. Pongamos, por ejemplo, que un exportador vende sillas y mesas de madera talladas. En este caso, seleccionará el tipo de productos “Muebles” y en la casilla “Comentarios” escribirá: “Sillas y mesas de madera talladas”.
Casilla “Exportación”:


¿Qué tipos de productos exporta su organización?
Casilla “Capacidad de producción”:


¿Cuál es la capacidad de producción aproximada para cada tipo de productos? (En dólares estadounidenses.)



Toman esta tabla como orientación y hagan una lista aparte por producto y insertan una lista de productos con precios (al mayor) y capacidad de producción al mes

	
	
	Tipos de productos
	Comentarios
	Exportación
	Capacidad de producción

Al año

En toneladas
	Capacidad de producción

Al año

En US

	1. ALIMENTOS
	
	
	
	
	

	
	1.1. Bebidas
	
	
	
	

	
	Café
todo tipo de granos o de café procesado, como por ejemplo bebida o concentrado de café, café soluble, descafeinado, etc.
	.
	
	
	

	
	Infusiones
p. ej. en hojas, en bolsitas, tipos, sin teína, etc.
	
	
	
	

	
	Bebidas de cacao
p. ej. chocolate caliente soluble, leche con chocolate, etc.
	
	
	
	

	
	Zumos, jarabes, concentrados
p. ej. zumo de naranja concentrado, concentrado de limón, etc.
	
	
	
	

	
	Alcohol
p. ej. vino blanco, vino tinto, etc.
	
	
	
	

	
	1.2. Ingredientes de cocina / materias primas
	
	
	
	

	
	
	Miel
p. ej. miel de polen, miel oscura, envasada, etc.
	
	
	
	

	
	
	Cacao
componentes básicos utilizados para elaborar un producto procesado o cocinado; p. ej. tipo y calidad del grano, etc.
	
	
	
	

	
	
	Azúcar
p. ej. tipo y modo de envasado, etc.
	
	
	
	

	
	
	Cereales 
p. ej. avena cruda, trigo, etc.
	
	
	
	

	
	
	Arroz
p. ej. blanco, integral, tipo, peso, envasado, etc.
	
	
	
	

	
	
	Legumbres
p. ej. lentejas, frijoles, tipo de envasado, etc.
	
	
	
	

	
	
	Pastas
p. ej. espagueti, tallarines, tipo de envasado, etc.
	
	
	
	

	
	
	Especias y hierbas
p. ej. cominos, pimentón, albahaca, tipo de envasado, etc.
	
	
	
	

	
	
	Aceite, vinagre
p. ej. aceite de oliva, vinagre de vino blanco, etc.
	
	
	
	

	
	
	Especialidades
Otros ingredientes de cocina no incluidos en las categorías anteriores.
	
	
	
	

	
	1.3. Productos de aperitivo
	
	
	
	

	
	
	Productos de panadería
Aperitivos al estilo europeo, alimentos para desayuno como galletas, tortas, tipo de envasado,etc.
	
	
	
	

	
	
	Salsas y pastas para untar
p. ej. mantequilla de maní, mermelada, etc.
	
	
	
	

	
	
	Chocolate
p. ej. tipo, peso, envasado, etc.
	
	
	
	

	
	
	Otros dulces
p. ej. dulces o caramelos (no de chocolate)
	
	
	
	

	
	
	Barritas de aperitivo
p. ej. barritas de muesli, tipo de envasado, etc.
	
	
	
	

	
	
	Frutos secos
p. ej. anacardos, maní, sin cáscara, tipo de envasado, etc.
	
	
	
	

	
	
	Fruta seca o fresca
p. ej. chips de banana, pasas, tipo de envasado, etc.
	
	
	
	

	
	
	Cereales para el desayuno procesados
p. ej. muesli, copos de maíz, tipo de envasado, etc.
	
	
	
	

	
	1.4. Otros alimentos
	
	
	
	

	
	
	Otros alimentos
Otros productos procesados no incluidos en las categorías anteriores.
	
	
	
	

	2. PRODUCTOS QUE NO SON ALIMENTOS
	
	
	
	
	

	
	2.1. Artículos de tocador
	
	
	
	

	
	
	Cosméticos e higiene personal
p. ej. esponjas, lufas, aceites de baño, etc.
	
	
	
	

	
	
	Perfumes, incienso y aceites esenciales
p. ej. perfume, incienso, etc.
	
	
	
	

	
	2.2. Moda
	
	
	
	

	
	
	Joyería
p. ej. pulseras, collares, pendientes, etc.
	
	
	
	

	
	
	Ropa
p. ej. camisetas, faldas, sacos, etc.
	
	
	
	

	
	
	Accesorios personales
p. ej. bolsos, cintas para el pelo, etc.
	
	
	
	

	
	2.3. Objetos para el hogar
	
	
	
	

	
	
	Canastos
p. ej. canastos de mimbre
	
	
	
	

	
	
	Muebles
p. ej. sillas, mesas, etc.
	
	
	
	

	
	
	Vajilla y cristalería
p. ej. platos, tazas, vasos
	
	
	
	

	
	
	Objetos de arte o de decoración para el hogar
objetos para el hogar como colgantes, cuadros, adornos, etc.
	
	
	
	

	
	
	Papelería y material de oficina
p. ej. tarjetas, papel, papel hecho a mano, bandejas, etc.
	
	
	
	

	
	
	Otros accesorios para el hogar
Otros objetos no incluidos en las categorías anteriores.
	
	
	
	

	
	
	Textiles para la cocina
p. ej. paños, delantales, manteles, etc.
	
	
	
	

	
	
	Textiles para el dormitorio
p. ej. almohadas, ropa de cama, cortinas a juego para el dormitorio, etc.
	
	
	
	

	
	
	Otros textiles para el hogar
p. ej. alfombrillas, cortinas, etc.
	
	
	
	

	
	2.4. Pasatiempos y juegos
	 
	
	
	

	
	
	Juguetes
p. ej. juguetes para niños, de tela o de madera
	
	
	
	

	
	
	Juegos familiares
p. ej. juegos de mesa
	
	
	
	

	
	
	Instrumentos musicales
p. ej. flautas, harpas, tambores, etc.
	
	
	
	

	
	
	Objetos para el deporte
p. ej. balones de fútbol, pelotas, combas, etc.
	
	
	
	

	
	2.5. Otros
	
	
	
	

	
	
	Otros (excepto alimentos)
Otros productos (excepto alimentos) no incluidos en las categorías anteriores.
	
	
	
	

	3. OTROS
	
	
	
	
	

	
	3.1. Productos de comunicación
	
	
	
	

	
	
	Material para campañas
p. ej. material para promocionar campañas concretas
	
	
	
	

	
	3.2. Otros
	
	
	
	

	
	
	Otros materiales de promoción
p. ej. otros productos de promoción que no puedan incluirse en la categoría “Material para campañas”
	
	
	
	


